Der Weg zum richtigen Investor

Abgleichen der Personlichkeit und Fahigkeit des Investors mit der
Unternehmensstrategie :

* Mdchte ich meine Idee oder mein Produkt weiterentwickeln?

* Mochte ich vom Netzwerk meines Investors profitieren?

« Soll der Investor Erfahrung im Marketing- und Managementbereich haben?

« Soll der Unternehmenswert in kirzester Zeit vervielfacht werden?

Welchen Investorentyp will ich ansprechen?

» Finanzinvestoren (Interesse an kurz bis mittelfristigem Exit und Wertsteigerung)

» Strategische Investoren (Interesse am Geschaftsmodell und einer mittel- bis
langerfristigen Beteiligung)

« Business Angels (Vorgrindungs- und Grindungsphase: erfolgreiche Unternehmer,
die eigenes Geld investieren und Managementerfahrung sowie Kontakte
einbringen)

* Venture-Capital (Frihphasenfinanzierung auf Basis Businessplan; investiert
haftendes Eigenkapital; Gewinn im Rahmen des Exit)

* Private-Equity-Investor (Finanzierung bevorzugt in Unternehmen mit hohen Cash-

Flows, vernlnftiges Verhaltnis zwischen Risiko und Rendite)

Alternativen zu klassischen Investoren?
» Fodrderungsgesellschaften
» Crowdfunding: Finanzierung durch eine Vielzahl von Kleininvestoren, Kosten,
Obergrenze EUR 2 Mio.
« Crowdinvesting: Kleinanleger investieren, Beteiligungsvertrage werden Uber

Plattformen abgewickelt



Was muss ich im Beteiligungsprozess beachten?

N

« Geheimhaltungsvereinbarung
» Eckpunkte der kiinftigen Beteiligung; grofteils unverbindlich

LOI, MoU, NDA,
Term-Sheet J

« = rechtliche/wirtschaftliche/steuerliche Prifung des Unternehmens\
auf Basis der Anforderungsliste bzw. Prifungen vor Ort

» Grundlage fur die im Vertrag abzugebenden Zusicherungen

» TIPP: Verwahren Sie Dokumente und Vertrdge ordentlich, das
erleichtert die Bereithaltung und die Priifung!

SULRVICLILINN . 7/PP: Eine Vendor Due Diligence vorab schiitzt vor unliebsamen
Prufung Uberraschungen! J

~

* Altgesellschafter: mdchte wenig Anteile abgeben, viel Geld
erhalten und keine Kontrolle verlieren

* Investor: mdchte wenig Geld an Altgesellschafter zahlen, Kontrolle
(zumindest Sperrminoritat) und die Mittel an Zielvorgaben binden

Interessen J

Gegenteilige

~

« Unternehmensbewertung/ Bewertungsverfahren

: * Locked Box, Closing Accounts, Earn-Out, Vendor Loan etc.
Kaufpreis —

Mechanismus

sowie Zahlung J

« Kartellrecht (Zusammenschluss)
* MAC-Klauseln = Verschlechterungsschutz fur Investor

Aufschiebende
Bedingungen /




Was muss ich im Beteiligungsprozess beachten?

» Garantie-, Gewahrleistungs- und Freiststellungszusagen
* Eigenes Rechtsfolgenregime

Representations
and Warranties

* Bindung des Humankapitals
Vesting-
Klauseln

Investment in Tranchen erst bei Erreichen der Milestones

* Der Investor erhalt zu Beginn idR die volle Beteiligungsquote, leistet sein
* Tipp: Klare und leicht (iberpriifbare Definition der Milestones!

* Liquidation Preference: Investor erhalt wirtschaftlichen Vorrang beim
Exit

* Formerfordernisse
* Volimachtserteilungen

Abschluss
des
Beteiligungsv
ertrages

« Vorkaufsrecht/Aufgriffsrecht/Vinkulierung zugunsten des Investors
» MitverauRerungspflicht (Drag-Along) oder -recht (Tag-Along)
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